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Nachhaltige Bindung der regionalen Händler.
Das Paycentive Partnerportal

Das Partnerportal liefert alle wichtigen Informationen rund um 

die Teilnahme am Vorteilsprogramm auf einen Blick. 

Kampagnenmanagement 

๏ Rechnungen, Guthaben, Stammdaten 

Transaktionsmanagement 

๏ Verwaltung Cashback-Transaktionen (Details, Stornos,…) 

Analytics 

๏ Kundenentwicklung (je Tag/Zeitraum) 

๏ Umsatz-/Transaktionenentwicklung 

๏ Cashbackverlauf /-verwaltung 

๏ Kundenstruktur und Kundenperformance 

๏ u.v.m.
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https://hub.paycentive.de/backend/signin 
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Melden Sie sich mit Ihrer eMail-Adresse und dem Passwort an.



Partnerportal.
Trend Statistik

Übersichtliche &  intuitive  

Oberfläche mit den Bereichen: 

Statistiken, Transaktionen,  
Buchhaltung

Innerhalb der Statistiken: 
- Trends 
- Kundentreue 
- Kundenvergleich 
- ABC-Analyse

Wichtige Kennzahlen wie 

Umsatz und Transaktionen

Detaillierte Kennzahlen 
auf Tagesbasis und im Verlauf

Entwicklung im Monatsverlauf
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Kundentreue Statistik

In diesem Bereich beantworten 

wir dem Partner u.a. die Fragen: 

Wie entwickeln sich meine Kunden?

Kauffrequenz: 
Wie oft kaufen meine Kunden? 

Kundenperformance 
Wie performen meine Ø Kunden 

und wie meine besten? 

Umsatz je Kunde: 
Welchen Umsatz macht mein 

Ø Kunde bei mir?

Partnerportal.
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Wussten Sie, dass im letzten 
Monat 45% Ihrer Kunden 
neue Kunden waren und 
dabei 98 Transaktionen 
generiert haben?

Kundenvergleich Statistik

In diesem Bereich beantworten 

wir dem Partner u.a. die Frage: 

Wie ist meine Kundenstruktur?

Kundentrend: 
Neu- vs. Stammkunden 

im Durchschnitt 

Neu- vs. Stammkunde 
Ein Vergleich der wichtigsten 

Kennzahlen

Kundenentwicklung: 
Kundenvergleich im  

Trendverlauf

Partnerportal.
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ABC-Analyse

In diesem Bereich beantworten 

wir dem Partner u.a. die Frage: 

Welche Kunden treiben die  

Wertschöpfung in meinem 

Unternehmen?

Kundengruppen: 
Welche Kunden sind eigentlich 

die Interessantesten für mein 

Geschäft, wer eher weniger?

Prioritäten: 
Rückschlüsse ziehen und Fokus  

auf wichtige Kunden setzen.

Partnerportal.
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Partnerportal.
Kampagnen Management / Abrechnung

Verwaltung der  
Abrechnung und  

der Transaktionen 

Aktuelles Guthaben  
stets im Blick. 
Auto-Aufladung  
für unterbrechungsfreie 
Kampagnen
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Definition des Zeitraumes  
und  pdf-Download.



Partnerportal.
Monatliche Rechnung

Gesamtübersicht 
und  

Einzeltransaktionen  
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Partnerportal.
Kampagnen Management / Transaktionen

Eckdaten der eigenen 
Kampagne 

Einfache Verwaltung von 
Cashback-Transaktionen.  
z.B. im Falle eines Stornos
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Sortierung nach  
Datum über Hinzugefügt 



Vielen Dank! 

Fragen?  
partner@paycentive.de 

05251-540 49 86
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mailto:partner@paycentive.de

